8c Elevator pitch – congres vaktherapie 2011 

Marianne Smit – inspiratievoorjou@xs4all.nl

Wat is een Elevator pitch?

Een elevator pitch is een korte presentatie waarin je jezelf profileert.

Doel: Je gesprekspartner moet kunnen inschatten of hij/zij jou kan vragen voor een opdracht. 
( Bied jij een praktische oplossing voor een dringend probleem van je gesprekspartner?

Checklist elevator pitch

Inhoud

Wie ben je?

Wat doe je? (Wat is je manier van werken / Waar ben je goed in) 

Voor wie? 

( Gebruik het kenmerk van vaktherapie als kapstok : DOEN – ERVAREN - EFFECT
(  Is er een praktische oplossing voor een dringend probleem van je gesprekspartner?

Vorm

Kort & krachtig (100 woorden is ca. 40 seconden).

( Korte zinnen (12 woorden maximaal), actief en in de tegenwoordige tijd.

( Concreet, actueel voorbeeld ipv vaktermen. 

( Niet te voorzichtig zijn. Maak je belofte.

Oefen!! Schrijf je elevator pitch thuis uit en ga dan stroomlijnen.

· Tips van de deelnemers aan de workshop n.a.v. het oefenen: 

· Contact maken; let op de non-verbale houding.

· Niet bagateliseren; jezelf niet te klein maken.

· Probeer een vervolg te creëren.

· Spreek in termen van “ik”.

· Begin met een kader te scheppen zodat je gesprekspartner je kan plaatsen.

· Ga direct naar de kern: het effect/de oplossing.

Nog vragen? Mail Marianne Smit: inspiratievoorjou@xs4all.nl 

